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Pressemitteilung WMD

WMD Group mit neuem Partner weiter auf Wachstumskurs

Matthias Lemenkiihler und Thomas Radestock leiten zukiinftig die Geschicke des Un-
ternehmens. Zusammen mit PINOVA Capital legt WMD die Grundlage fur die weitere
Expansion und eine erfolgreiche Nachfolgeregelung

Ahrensburg, den 13. Juli 2018. Die Firmengrinder und langjahrigen Geschaftsfihrer der
WMD Group, Andreas Karge (58) und Albrecht Lidemann (58), Gibergeben die Leitung
des Unternehmens an die langjahrigen Mitgesellschafter und Geschaftsfihrer Matthias
Lemenkthler (49) und Thomas Radestock (47). Sprecher der Geschaftsfiihrung wird
kinftig Matthias Lemenklhler sein. Stichtag fir Andreas Karge ist der 30. September
2018, Albrecht Lidemann wird das Unternehmen noch bis mindestens 31. Méarz 2019
als Geschaftsfuhrer fir Finanzen begleiten, ggf. — in Abhéngigkeit der gesicherten
Nachfolge — darlber hinaus. Alle vier behalten weiterhin den Status eines WMD-
Gesellschafters und sichern damit auch in Zukunft die Einflussnahme auf den Kurs des
Unternehmens.

Der Bereich Finanzen & Recht wird bei WMD mittelfristig neu besetzt. Albrecht Liidemann,
bislang verantwortlicher Geschaftsfuhrer: ,Mir ist es ein wichtiges Anliegen, diesen Prozess zu
begleiten und den Fokus besonders auf Internationalitat, Reporting und Konsolidierung zu set-
zen.“ Andreas Karge: ,Wir legen die Geschicke des Unternehmens vertrauensvoll in die Hande
zweier langjahriger Mitstreiter, die mit der WMD-Firmen- und Produktphilosophie vertraut sind
wie kaum jemand anderes. Dariliber hinaus freuen wir uns, PINOVA fir den gemeinsamen
Weg als erfahrenen Partner gewinnen zu kénnen.*

Matthias Lemenkihler gehort seit 1997 zur WMD und verantwortet als Geschaftsfuhrer seit
2003 den Bereich Entwicklung, Technologie und Projekte sowie die USA-Tochter xSuite So-
lutions Inc. ,Es ist eine groRe Herausforderung, im heutigen Markt technologisch bestandig
state-of-the-art zu sein®, erklart er. ,Diese werden wir gern annehmen. Durch die grof3e Flexi-
bilitdt unseres Produktportfolios sehe ich branchentbergreifende Wachstumspotenziale fir die
WMD, auch auRRerhalb der bisherigen Zielgruppen. Das neue Cloud-Geschéaftsmodell als Full-
Service-Anbieter bietet uns dartber hinaus enorme Marktchancen.®

Thomas Radestock, Geschéaftsfuhrer Vertrieb, ist seit 1999 in leitender Funktion bei der WMD
tatig und hat tber die letzten Jahre mit seinem Vertriebsteam und einer starken Produktpalette
die erfolgreiche Positionierung der WMD Group unter anderem im SAP-Markt aufgebaut. Er
ist sich sicher: ,Mit dem aktuellen und kiinftigen Portfolio der WMD werden wir unsere beste-
henden Kunden und Partnerschaften optimal bedienen und neue Geschéftsfelder erschliel3en.
Damit bauen wir unsere filhrende Stellung im Bereich Content Services, Workflow und revisi-
onssichere Archivierung kontinuierlich aus, und zwar national wie auch international.”

Um den stetigen Wachstumskurs der letzten Jahre, insbesondere im internationalen Bereich,
kontinuierlich fortzusetzen, nimmt die WMD Group im Zuge der Nachfolgeregelung auch einen
Wechsel in ihrer Gesellschafterstruktur vor. Neuer Mehrheitsanteilseigner ist PINOVA Capital,
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eine unabhangige Beteiligungsgesellschaft fir Eigenkapitalfinanzierungen von stark wachsen-
den, innovativen mittelstandischen Unternehmen mit Sitz in Midnchen.

Der Softwarehersteller WMD mit Hauptsitz in Ahrensburg wurde 1994 von Andreas Karge und
Albrecht Lidemann gegrindet. Das Unternehmen startete mit elektronischen Archivierungs-
I6sungen und ist heute ein zertifizierter SAP-Partner, der im Bereich Dokumentenmanagement
durchgangige Softwarelésungen fir digitale Arbeitsprozesse wie Posteingang, Rechnungs-,
Bestell- und Auftragsbearbeitung, Akten-, Vertragsmanagement und Archivierung entwickelt
und implementiert. Das Unternehmen beschaftigt 180 Mitarbeiter/innen und erwirtschaftete
2017 einen Gesamtumsatz von tber 29 Mio. €. In den letzten Jahren hat WMD vor allem seine
internationalen Aktivitaten stark ausgebaut und betreut heute von den Standorten und Toch-
tergesellschaften in Europa, Asien und den USA aus eine weltweit agierende Kundschaft. Der
Einstieg von PINOVA Capital soll dieses starke Wachstum weiter unterstitzen. Nina Albert,
Partnerin bei PINOVA Capital, erklart dazu: ,In den vergangenen Jahren hat das Manage-
mentteam der WMD Group bereits eine beeindruckende Wachstumsgeschichte geschrieben.
Wir sind Uberzeugt, dass das Unternehmen insbesondere im internationalen Umfeld weiterhin
hervorragende Expansionsmoglichkeiten hat und freuen uns, kinftig Teil dieser Erfolgsge-
schichte zu sein.”

Uber die WMD Group

WMD wurde 1994 gegrundet. Der Softwarehersteller und SAP Silver Partner bietet mit seiner Informationsma-
nagement-Plattform xSuite® im Bereich Dokumentenmanagement besondere Kompetenz und Expertise an. Die
ganzheitlichen L6sungen umfassen die Bereiche digitale Posteingangsverarbeitung, workflowgestitzte Rech-
nungs-, Bestell- und Auftragsbearbeitung, Akten- und Vertragsmanagement sowie Archivierung. WMD betreut als
Projektpartner tiber 1000 Installationen, davon mehr als 600 im Bereich SAP ERP. Das Produktportfolio der klas-
sischen On-Premises-Ldsungen wurde um Services in der Cloud erweitert. Realisiert werden Projekte fir Kunden
aller Branchen unter Einbindung der jeweils im Einsatz befindlichen ERP-Systeme. Die WMD bietet alles aus ei-
ner Hand: Analyse, Beratung, Projektrealisation, Hard- und Software, Service und Schulung. WMD unterstitzt bei
Themen wie GoBD und Verfahrensdokumentation und erarbeitet Losungen, die effizient und kostensparend
durch die digitale Betriebspriifung fihren. Die WMD hat ihre Sitze in Europa, Asien und den USA und erwirtschaf-
tete 2017 einen Gesamtumsatz von 29 Mio. €. Das Unternehmen beschaftigt 180 Mitarbeiter/innen. Der Hauptsitz
ist in Ahrensburg bei Hamburg.
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Uber PINOVA

PINOVA Capital ist eine unabhé&ngige Beteiligungsgesellschaft fir Eigenkapitalfinanzierungen von stark wachsen-
den, innovativen mittelstandischen Unternehmen im deutschsprachigen Raum mit Umsatzen zwischen € 10 Millio-
nen und € 75 Millionen sowie einem Eigenkapitalbedarf zwischen € 5 Millionen und € 50 Millionen.
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